Cecconi Robin

Aprés avoir suivi, dans un lycée professionnel, une filiere ARCU (Accueil-relation clients et usagers),
j'ai accédé a une formation de développement Web, afin d’acquérir des compétences dans le
domaine de I'informatique. A présent, je suis a la recherche d’'un emploi qui me permettra d'intégrer

Contact

Téléphone
06.10.90.41.04

Email
robincecconi@gmail.com

Adresse
23, avenue de Mendiguren
06000 Nice

Formation
2022 - 2023
Web@cadémie by Epitech

2018 - 2021
Lycée Saint-Vincent de Paul
BEP ARCU/CFEPS ARCU

Loisirs

Montage vidéo

Web développement
Jeux vidéo

Films & séries

Manga & comics

Langues

Anglais

Francais

Compétences

le monde du travail.

Expériences

Réseaux sociaux

2021

AFK Manga - Librairie spécialisée dans la culture japonaise
Stagiaire vente/accueil

Pour mon dernier stage en milieu scolaire, faute d’avoir pu étre recu par une entreprise du
secteur de I'événementiel, mon établissement m'a autorisé, a titre exceptionnel, a exercer
de nouveau dans une librairie. Les taches assignées étaient classiques : mise en rayon,
conseil a la clientele, inventaire et participation au fonctionnement général de la librairie.

2019 - 2020
Game Over VR - Salle d’arcade et de jeux en réalité virtuelle

Stagiaire événementiel

A lissue d'une seconde “accueil-vente-commerce”, je me suis spécialisé dans la filiere
ARCU, axée plus particulierement sur I'événementiel et I'accueil. Les modalités du stage a
accomplir exigeaient, dans une méme entreprise, un premier temps de trois semaines
augmenté d'une présence annuelle et en “filé”, & hauteur d’'un jour par semaine, ainsi que
d'une période d'un mois a temps plein tous les deux mois. J'ai alors sollicité une salle de
jeux en réalité virtuelle, dans le but d’allier mon vif intérét pour I'organisation a une de
mes passions, le jeu vidéo. Les taches étaient variées, allant de la gestion du matériel a la
celle des réseaux sociaux, en passant par l'accueil des clients et |'organisation
d'événements publics.

Janvier - Février 2018/Janvier - Février 2019
Cash converters Nice Barla - Vente de produits d’occasion
Stagiaire vente

Pour valider mes enseignements de troisieme “préparation professionnelle” ainsi que
ceux de seconde, j'ai réalisé deux stages dans un magasin d'articles d’occasion, afin de
diversifier mes connaissances en termes de produits. Mes responsabilités étaient
similaires a celles de mes expériences précédentes, soit I'aménagement du magasin, les
missions d’inventaire, la mise en rayon et le renseignement des clients.

Avril 2017
BD Fugue - Librairie et cafétéria

Stagiaire vente/serveur

Pour mon second stage, j'ai décidé de continuer dans le secteur du livre, un
environnement de travail que j'appréciais déja. La librairie qui m’a accueilli offrait
également un espace cafétéria ; cela m’a permis d'acquérir de nouvelles connaissances
dans le domaine de la restauration. Au-dela des taches de vente que j'avais expérimentées
au cours de mon précédent stage, j'ai découvert de nouvelles responsabilités a travers le
service, la préparation des commandes et I'agencement de |'espace café.

Février 2016 - Octobre 2017

Alfa BD - Librairie spécialisée

Stagiaire vente

Dans le cadre du programme de la classe de 3e, j'ai choisi d'effectuer deux périodes de
stage d'observation au sein de la librairie Alfa BD, enseigne connue dans la région. Ma
principale mission consistait a observer le fonctionnement d'un métier dans le secteur de
la vente. Cependant, j'ai pu aussi participer a 'aménagement du magasin, a la préparation
des cartons et assister mes tuteurs dans la gestion des stocks. Ces taches simples m'ont
aidé a confirmer mon intérét pour la vente et a orienter mon choix vers un lycée
professionnel proposant une formation dans ce domaine.
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